SUPPLY CHAIN STRATEGY & FISCAL REPRESENTATIVE



La figura professionale del “Supply Chain Professional” (consulente logistico)

da anni gia affermata all’estero — soprattutto nel nord Europa:
Svizzera, Germania e UK in particolare — si sta rafforzando

anche nel mercato italiano dove le aziende che vogliono accrescere
la loro competitivita, riorganizzando e potenziando

centono la mecessis di aftcrsi La consulenza diventa soluzione

ad un professionista del settore.

. ) : b G-Project  studia la catena logistica, le necessita della filiera e
(fonte: Fedespedi Assemblea Generale, I = . . . . . <~ . ..

Milano 30.11.2015 - “Fast Forwarding Italy”). L L t propone strategie di Supply Chain. Lobiettivo & quello di ottimizzare
Wy = | i e pianificare tutti i processi che definiscono la catena logistica —
dall’approvvigionamento alla distribuzione — intervenendo sui punti
deboli, eliminando le criticita e favorendo soluzioni efficienti che
snelliscono i flussi In/Out.

Per le aziende extra-UE che intendono competere nel mercato unionale
a parita di condizioni con i competitors residenti, G-Project fornisce
soluzioni di Rappresentanza Fiscale e Magazzini doganali e fiscali.

Attraverso un team che riunisce specialisti di logistica, trasporto,
spedizione, pratiche doganali, rappresentanza fiscale, commercio
internazionale, G-Project € un punto di riferimento per chi si deve
muovere sulle piazze europee ottenendo il massimo risultato con la
certezza di agire secondo le norme vigenti.

G-Project progetta soluzioni che realizza attraverso la selezione dei migliori
network di spedizione, distribuzione e logistica.

G-PROJECT



taglio degli sprechi
ottimizzazione entrate

studio della filiera valorizzazione

individuazione punti di forza del vostro prodotto

individuazione punti deboli assistenza costruzione sito web attraverso It servizio

ESPERIENZA pianificazione procedure GESTIONE consulenza normativa fiscale AZIONE migliore accesso
piu efficienti organizzazione logistica a nuovi mercati
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conoscenza dei mercati rappresentanza fiscale selezione dei migliori network

conoscenza della supply chain supporto legale di spedizigne € istr!bgzigne
specializzazione in materia STRATEGIA ottimizzazione flusso merci E-COMMERCE selezione dei migliori RISULTATO
doganale e fiscale elaralrsiene dell logistic pr.owder 3PL e'4PL
supporto legale professionale procedure doganali/intrastat pratiche doganali
in tema di commercio estero contabilita RF IVA/intrastat
aggiornamento costante applicazione dei migliori

modelli logistici

UN PERCORSO STEP BY STEP CHE COSTRUISCE LA TUA SOLIDITA




Ogni giorno liberi di evolvere

Entrare in un mercato Entrare in un mercato implica spesso spese elevate in termini di strutture
implica spesso spese elevate e gestione, entrare in un mercato aperto come guello unionale per una
. N . azienda extra-UE ancora di pid.

in termini di strutture e gestione. G-Project € specializzata in Rappresentanza Fiscale con il supporto di un
team altamente preparato in materia legale e fiscale.

G-PRO]ECTé la soluzione. Le aziende che vogliono inserirsi nel mercato unionale hanno un supporto
completo, affidabile e sempre aggiornato sulle normative Europee.

L’OPPORTUNITA PER LE AZIENDE EXTRA-UE.
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